Akademia ReVerto

Zaprasza

Kurs Agenta Reverto

Poznasz:

o 7 pytan, ktore niezawodnie dzialajg i robig wrazenie,

o Sprzedaz, ktorej nie oglada si¢ na salach szkoleniowych,

« Zasade Mistrza i Ucznia / kazdy uczestnik bedzie mial swojego mistrza, bedzie mégt
przeanalizowa¢ kazdy problem, kazda prébe sprzedazy i udane badz nieudane kontrakty/
» Metody jak stuchac i spowodowag, ze klient kupi sam.

Otworzysz sobie:

« Droge do certyfikatu doradcy w Reverto.

o Dostep do bazy klientéw Reverto, ktérzy czekaja na Twoj telefon.
« Sposob na gwarancje portfela i dostep do dochoddéw z aktywow.
» Mozliwo$¢ swobody dzialan na rynku.

W takim razie, jezeli:

« Brakuje Tobie klientow, przesuwaja termin, obiecujg i odwoluja spotkania,
o Nie lubisz dzwoni¢ do klientow,

« Nie wiesz jak bra¢ rekomendacje,

o Chcesz nauczy¢ si¢ sprzedazy tatwej, lekkiej i przyjemnej
.............................. musisz ruszyc sie¢ i przyjsc.

Po trzech miesigcach intensywnej nauki, warsztatow w realnym $wiecie sprzedazy
i codziennego kontaktu z nami, zdobedziesz umiejetnosci do tej pory nieosiagalne.

Wyobraz sobie zatem, ze klienci dzwonig sami, kalkulacje robig asystentki, druki sg
zawsze aktualne i masz w ofercie same dobre produkty.

A Ty mozesz zaplanowac wakacje, kiedy chcesz i jak dlugie chcesz ......
Ale tak, bedzie po kursie :)



http://www.reverto.pl/kurs

