Przeczytaj

jesli kochasz sprzedawac;

jesli zastanawiates sie ile zarabia dobry sprzedawca w branzy ubezpieczeniowe;
I inwestycyjnej;

jesli kochasz lub nienawidzisz ubezpieczenia.

Prawdopodobnie

dzisiaj masz wysokie kompetencje, umiejetnosci twoje dziatania to tez jest sprzedaz,
ale nie jestes zadowolony z tego ile zarabiasz;
jestes Swiadomy, ze Twoje pienigdze skoncza sie w dniu, kiedy skonczysz sprzedawac.

Wyobraz sobie

ze sa sprzedawcy, ktorzy sprzedaja raz a pienigdze dostajg do konca zycia;
ze jest branza, ktora generuje dla Ciebie dochody, pomimo, ze Ty w nigj nie pracujesz.

Potencjalnie

wystarczy znalezc sie wsrdd tych, ktorzy maja wiedze na ten temat i zrobi¢ doktadnie
to samo;

duplikowac to co robig sprzedawcy, ktorzy wczesniej dostrzegli sens w dochodowym
Swiecie finansow.

Powadd pierwszy

dla ktérego powinienes sprobowag, jest fakt, ze pracujac w tej branzy zastugujesz na czas
dla siebie i swojej rodziny;

powod drugi jest taki, ze ta branza jako jedyna potrafi wygenerowac bardzo duze dochody
i by miejscem gigantycznych karier dobrych sprzedawcow;

trzeci powod jest taki, ze wtasnie dzisiaj ta branza otwiera sie na przyjecie sprzedawcow.

Dla uczestnikow gwarantujemy:

>  baze Klientow;

>  gotowy model dziatania;

> gwarancje skutecznosci w sprzedazy na
poziomie 70%;

>  prawo do budowania wtasnej marki w oparciu

0 nasze doSwiadczenie.

www.reverto.pl



Pracowac w Wami beda

Magdalena Sawicz

Trener, konsultant, doradca, przedsiebiorca, dyrektor zarzadzajgcy zmiang na kontraktach, audytor wewnetrzny ISO,
Prezes Zarzadu Empirium Group Sp. z 0.0. i sprzedawca! Pasjonatka wiedzy z zakresu fizyki kwantowej, panowania nad
materia i nowej biologii totalnej. Jest przekonana, ze ,nigdy nie jest za p6zno, aby stac sie tym, kim mogtbys byc”. To od
niej dowiesz sie, ze ,Nie jesteS problemem do rozwigzania tylko Cudem do odkrycia!”

Katarzyna Marciniak-Chwastek

Trener, Konsultant w Sandler Selling System, coach pracy handlowcow, doradcow oraz dyrektorow, kierownik
projektow. Ponad 6 lat pracy w terenie z przedstawicielami handlowymi pozwolito jej na to, ze dzis wie, o czym uczy!
Opiera sie na przyktadach z danej branzy, koncentrujac na umiejetnosciach, ktére mozna natychmiast wykorzystac
w pracy handlowej. Program, ktérego naucza oparty jest na unikalnym modelu, ktéry oferowany jest na Swiecie
wytacznie przez Sandler Training, odrzuca wiekszo5¢ tradycyjnych zatozen i technik marketingu.

Remigiusz Stanistawek

Pierwszy w Polsce, najwiekszy i niezalezny ekspert wiedzy o inwestycjach. Rachunek maklerski zatozyt juz pod koniec
nauki w liceum, dzisiaj: bloger, pogromca mitdw inwestowania, trener inwestycyjny, inwestor. Cztonek prestizowej
grupy specjalistow z branzy finansowo ubezpieczeniowej na catym Swiecie — MDRT — Million Dollar Round Table.

W jego stacjonarnych szkoleniach uczestniczyto ponad 2000 uczestnikow, a warsztaty internetowe potrafig zgromadzic
ponad 500 stuchaczy jednoczesnie. O tematach pozornie trudnych potrafi méwic w sposéb docierajacy do kazdego. Jak
mowig uczestnicy szkolen ,sprowadzit inwestowanie pod strzechy i odczarowat je z pozornej magii”. Naucza

z zakresu edukacji finansowej. Wyktada na uczelniach i konferencjach, publikuje w prasie i portalach finansowych.
Udowadnia, ze nie potrzeba doktoratu z ekonomii, aby wygrac z inwestycjami. Pokazuje jak opiekowac sie ztotowka,
aby przyprowadzita druga.

Adam Gotebiewski.

Uczen wybitnych nauczycieli, ktory z pasja wciela ich nauki w zycie. Wizjoner idealnej sprzedazy i poszukiwacz
niestandardowych rozwigzan. Absolwent studidow prawniczych, ktéry w swojej pracy wykorzystuje wiedze doradcy
inwestycyjnego i podatkowego. Autor unikatowych strategii inwestycyjnych, ktérego misja jest edukacja finansowa dla
kazdego, poniewaz wierzy, ze przyszto5¢ odpowiedzialnych ludzi lezy w ich rekach.

Odkrywa tajniki psychologii gietdy:

Jak krok po kroku przeprowadzit swoje inwestycje przez ulice na czerwonym Swietle;
Co zrobic jak biznesowe media dajg komunikat a Ty go nie rozumiesz;

Dlaczego nie stuchac prognoz analitykow;

Dlaczego najwieksi inwestorzy na Swiecie robig inacze;j.
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Wiestawa Pastuszek

Ekspert w dziedzinie sprzedazy produktow, ktorych sensu zakupu niewiele 0s6b rozumie. Sprzedazy, ktorej klient

nie chce, a sprzedawca sie boi. Ponad 50 000 uczestnikow jej szkolen z wrogdw sprzedazy stato sie entuzjastami tej
profesji. Uczy sprzedazy praktycznej i skutecznej, ktéra przyniosta klientom ponad 100 milionéw dobrze ulokowanych
inwestycji. Daje narzedzia przynoszace wyniki biznesowe. Od 21 lat pracuje na rynku dla najwiekszych instytucji
finansowych. Stuchaczka prestizowej szkoty MDRT oraz Europejskiej Akademii Ubezpieczen. Pomystodawca projektu
.perpetuum mobile sprzedazy”, w ktorym uczy ,jak sprzedac nie sprzedajac”. Jest wtascicielem biznesu, ktéry pomaga
Swiadomy przedsiebiorcom w 12 krokach uzyskac niezaleznoS¢ w biznesie, bo wierzy, ze ma to sens.

Obiecujemy,

ze nie bedzie tatwo, ale zasady s3 proste i realne. Po trzech miesigcach intensywnej nauki,
warsztatow w realnym Swiecie sprzedazy i codziennego kontaktu z nami, bedziesz umiat robic
to, co wydawato sie do tej pory nierealne.

Wyobraz sobie, zatem, zZe... klienci dzwonig sami, kalkulacje robig asystentki, druki sq zawsze aktualne
i masz w ofercie same dobre produkty.

A Ty mozesz zrobi¢ wakacje, kiedy chcesz i jak dtugie chcesz..

Ale to, bedzie po Akademii ;)

Zapisy: biuro@reverto.pl




